SUGAO
rargaroreria o2l CLJRSO DE GESTION

30 horas

10 jornadas ADMINISTRACION

dias viernes de 17 a 20 horas.

Comienzo segunda semana de julio Y M A R K E T I N G

Talleres y dindmicas

Temario
a realizar en clase « Gestion frente a los cambios de paradigmas en la asistencia
« Comoaumentar los ingresos actual .
« Como fidelizaramis pacientes « Estructurade costos en el consultorio
« COmo promover mis servicios « Contabilidady su funcionalidad en latoma de decisiones
- Como confeccionar un plan de administracion del consultorio  « Aumento del rendimiento en el consultorio
» Como confeccionar un plan para captar pacientes « Estrategias paraaumentar las ventas. Neuroventas
« Odontomarketing y marketing digital
Conferencias . Gesﬁon de m_gldt_aptesyreclgmos enlaconsulta
' _ N « Politicas de fijacion de precios
+ Elpaciente como consumidor de un servicio « Planificacion de la estructurafisica del consultorio y su inversion

« (Calidad en el servicio odontolégico y proceso de mejora

) « Innovaciony suincidenciaen la consulta
continua

« Posicionamiento y liderazgo profesional

Costos de inscripcion  Docentes Invitados

. $8000 Jorge Gonzalez Dr. Edgardo Andreu

) e : . Docente—Consultor Senior MBA Magister en Direccion y
Form . Giro bancario, Abi . ! ) L
ormas de pago: Giro bancario, Abitab, jgonzalezyasociados@hotmail.com Administracion en Salud

financiacion hasta en 6 cuotas con OCA, > ;
VISA MASTER Formacion profesional
y i Ciencias Econémicas (2 afios), Marketing, Técnicas de ventas, Direcciénde ~ DFa. Laura Paz Arrarte

comercializacion, Investigacion de mercado, Atencion al cliente, Método  Presidenta de la Liga Uruguaya de
Harvard de negociacion internacional, Instructor de Calidad, Franchising  Defensa del Consumidor.
(Sistema de Franquicias), Procesos de trabajo y Costo de desperdicio,  Miembro Profesional de la
Operaciones de Comercio Exterior, Liderazgo, Trabajo de Equipo. Asociacion Uruguaya de

Facilitadores del Potencial Humano

Al final del Curso cada cursante se lleva

« Planificacion personalizada de Administracion, Ventas y Marketing a aplicar en su consultorio
- Un método de monitoreo de los avances de la planificacion y correccion de desvios de lo
planificado

Sociedad Uruguaya de Gestion y Administracion Odontologica



